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EB53 EB73 UB65 UM65 UM95

29EB53-B (29") 29EB73-P (29") 29UB65-P (29") 25UM65-P (25") 29UM65-P (29")
29UM65-W (29")

34UM65-P (34") 34UM95-P (34")

Bild Panel-Technologie AH-IPS AH-IPS AH-IPS AH-IPS AH-IPS AH-IPS AH-IPS

LED Backlight Ja Ja Ja Ja Ja Ja Ja

Auflösung 2560 x 1080 2560 x 1080 2560 x 1080 2560 x 1080 2560 x 1080 2560 x 1080 3440 x 1440

Format 21:9 21:9 21:9 21:9 21:9 21:9 21:9

Kontrastverhältnis 5.000.000:1 5.000.000:1 5.000.000:1 5.000.000:1 5.000.000:1 5.000.000:1 10.000.000:1

Blickwinkel 178°/178° 178°/178° 178°/178° 178°/178° 178°/178° 178°/178° 178°/178°

Helligkeit 300 cd/m2 300 cd/m2 300 cd/m2 300 cd/m2 300 cd/m² 300 cd/m² 300 cd/m²

Reaktionszeit 5 ms (GtG) 5 ms (GtG) 5 ms (GtG) 5 ms (GtG) 5 ms (GtG) 5 ms (GtG) 5 ms (GtG)

Schnittstellen D-Sub

DVI-D (mit HDCP) Ja Ja Ja Ja Ja Ja Ja

Display Port Ja Ja Ja Ja Ja Ja Ja

HDMI 2x 2x 2x 2x 2x 2x 2x

USB 3x 3.0 2x  3.0, 1x 2.0 1x 3.0, 2x 2.0

PC Audio Ja Ja Ja Ja Ja Ja Ja

Ergonomie Höhenverstellbar 110 mm 110 mm 110 mm 20 mm 20 mm 20 mm

Pivot 90° Ja

Drehfuß Ja Ja

Neigewinkel Ja Ja Ja Ja Ja Ja

Multimedia Lautsprecher 2x 7 W 2x 7 W 2x 7 W 2x 3 W 2x 7 W 2x 7 W 2x 7 W

Energy Super Energy Saving Ja Ja Ja Ja Ja Ja

Zertifikate EPA Energy Star Ja Ja Ja Ja Ja Ja Ja

TCO 5.1 5.1 6.0 6.0 6.0 6.0

TÜV-GS Ja

TÜV-Ergonomie

EPEAT GOLD Ja

Gehäuse Farben Mattschwarz Schwarz Schwarz Schwarz Schwarz, Weiß Schwarz Schwarz

Garantie Monate 36 36 36 24 24 24 24

Erweiterungsoption Ja Ja
Besonderheiten 99 %-sRGB-Farbraum,  

6 Farbachsen, 4-Screen-Split, 
MHL, Farbkalibrierung, Dual 
Link-up

99 %-sRGB-Farbraum,  
6 Farbachsen, 4-Screen-Split, MHL, 
Overdrive, Farbkalibrierung, Dual 
Link-up

99 %-sRGB-Farbraum,  
6 Farbachsen, 4-Screen-Split, 
MHL, Farbkalibrierung, Dual 
Link-up, Reader Mode, Flicker 
Safe-Backlight

99 %-sRGB-Farbraum, 
6 Farbachsen, 4-Screen-Split,  
Farbkalibrierung, Dual Link-up, 
Reader Mode, Flicker 
Safe-Backlight

99 %-sRGB-Farbraum, 
6 Farbachsen, 4-Screen-Split,  
Farbkalibrierung, Dual Link-up, 
Reader Mode, Flicker Safe-Backlight

99 %-sRGB-Farbraum, 
6 Farbachsen, 4-Screen-Split,  
Farbkalibrierung, Dual Link-up, 
Reader Mode, Flicker 
Safe-Backlight

99 %-sRGB-Farbraum,
6 Farbachsen, 10 bit Farben (Tb.+. 
DP), 2x Thunderbolt 
Reader Mode, Flicker Safe-Backlight  

Bezugsquellen B2B B2B B2B B2C B2C (B2B) B2B/B2C B2B/B2C

ULTRAWIDE-MONITORE VON LG.

B2B = Fachhandel und Distribution
B2C = Retail und Etail

Hier finden Sie für  
jede Anforderung 
das richtige Modell. Übersicht Kunden

http://www.abl-ev.de
http://www.canadiansolar.com
http://www.centrosolar.com
http://www.conergy.de
http://www.datasquare.de
http://www.fujitsu.com/de/
http://www.future-press.com
http://www.gigaset.com/
http://www.greenpeace-energy.de/index.html
http://www.kaiserkraft.de
http://www.lg.com/de
http://www.soventix.com
http://de.suntech-power.com
https://www.turck-duotec.com
http://www.milram.de
http://www.planet-energy.de
http://www.ryf.de
http://www.sony.de
http://www.fr-online.de/
http://www.epuron.de/01_de/


Layout, mehrsprachiger Satz und  
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Entwurf und Satz des Händler-
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„Centrosolar Prämienwochen“

Farbmanagement sowie weitere  

technische Umsetzung der Image-

kampagne „Köpfe“ 
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Grafisches Konzept und Umsetzung 

der Suntech Händler broschüre

Layout einer Studie zum weltweiten 
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Visuelles Konzept und Umsetzung  
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Bereiche Wind, Bio und Solar.
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BIOGASEINSPEISUNG
Die Einspeisung von Biogas ins Erdgasnetz galt lange als unrenta-
bel. Das hat sich mittlerweile geändert. Sowohl in technischer als 
auch in rechtlicher Hinsicht und mit Hilfe staatlicher Förderungen 
lohnt sich dieses Konzept und steigert die Effizienz der Anlagen 
um ein Vielfaches. Vergütet wird die Einspeisung nach EEG, hinzu 
kommt ein Pauschalbetrag pro eingespeiste Kilowattstunde vom 
Netzbetreiber. Die Einspeisung von Biogas lohnt sich besonders 
an Standorten, wo Anschlusspunkte zum Erdgasnetz in der Nähe 
liegen.

VERSTROMUNG
Diese klassische Variante der Biogasanlage wandelt das Biogas 
über ein Blockheizkraftwerk in Strom um, der wiederum ins Strom-
netz eingespeist wird. Darüber hinaus kann die thermische Ener-
gie, die bei der Umwandlung entsteht, genutzt werden. Vergütet 
wird Strom aus Biogas aus nachwachsenden Rohstoffen nach 
dem EEG – die Höhe ist dabei von verschiedenen Faktoren (zum 
Beispiel: Kraft-Wärme-Kopplung, Inputstoffe, Größe der Anlage) 
abhängig, beträgt aber mindestens zwischen 8 bis 10 Cent pro 
Kilowattstunde.

FÜR JEDEN STANDORT DIE BESTE LÖSUNG

Mit Biogas das Produktportfolio ausbauen

„Im Bereich der Erneuerbaren Energien setzt die MVV verstärkt auf Biogas. Wir haben mit EPURON nun schon drei 
Biogasprojekte erfolgreich abgeschlossen. EPURON versteht die Bedürfnisse von Energieversorgern wie uns genauso 
wie diejenigen der anderen Projektbeteiligten. Zudem ist EPURON bei der Projektentwicklung, der Bauüberwachung 
und den Betriebsberatungskonzepten äußerst kompetent, so dass die Qualität der Anlagen sehr hoch ist.“

Frank Lichtmann – Leiter Kompetenz-Center Biogas, MVV Energiedienstleistungen 
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BIOENERGIE

SOLARENERGIE

WINDENERGIE

Visuelles Konzept und 

Umsetzung der Unter-

nehmensbroschüren für 

die Bereiche Wind, Bio 

und Solar.
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 GLaDOS Test Chamber 07 
 The goal of this test is to � nd a way out of the pit and get up to the area above and 
then use the cube to activate a button and create a path to the exit. To accomplish 
this you will � rst need to use the beam to control the moving platform and then use 
portals to create a series of � ings for both you and the cube. 

07/08

07
 Chapter 02: The Cold Boot 

  In order to lower the platform you will need to stop the beam 
from hitting the receptacle, thankfully there is a Companion Cube 
just on the other side of it. Jump over the beam so that you can 
reach the Companion Cube and pick it up, only to have GLaDOS 
accidentally � zzle it instantly. GLaDOS will dispense another Com-
panion Cube for you to pick up, but as soon as you try to block the 
beam with it she will � zzle this one too. 

01

  When you reach the upper area, place a portal on one of the 
angled surfaces and then place another beneath the cube at the 
bottom of the pit so that it drops through the portals and onto the 
� oor nearby. Now that you have access to the cube, place a portal 
on the angled surface at Position A and then place another one at 
the bottom of the pit. Pick up the cube and then drop down into the 
portal in the pit, so that you � ing up to the area with the button. 

  Place the cube onto the button so that the platform is extended, 
creating your landing area. You will then need to place a portal on 
the angled surface at Position B before creating another portal on 
this side of the pit and then drop down into that, so that you � ing 
across the room and onto the raised platform  [a 03].  Once you 
are on the platform all you need to do is walk through the exit 
door and follow the corridor to reach the elevator down to the next 
chamber. 

02

03

01

03

02

 With some quick re� exes and good timing, you can actually 
take out the need to do the � nal � ing up to the exit and com-

plete the chamber even faster. Once you are on the ledge with 
the button, position yourself near the edge that the platform will 
rise up from. When you are ready, quickly throw the cube onto 
the button and then jump backwards onto the platform as it rises 
up. The timing on this technique can be tricky to learn, but once 
mastered it can be done very quickly and smoothly. 

 Aperture Information Service 

 The Material Emancipation Grill by the exit door of this 
chamber does not work so it is possible to take objects 

through it and that means you can attempt the Preservation of 
Mass Achievement/Trophy. When you place the cube on the 
button to open the exit, place it in such a way so that it is just 
about triggering the button on the side closest to the exit. Now 
when you � ing up to the exit area you should be able to get close 
to the ledge, crouch down and pick up the Companion Cube. 
Carry the Companion Cube all the way down to the elevator, 
at which point GLaDOS will � zzle it and you will unlock the 
Achievement/Trophy. 

 Aperture Information Service 

 A third Companion Cube will then drop down, and this time 
GLaDOS will not � zzle it so you can pick it up and use it to block 
the beam  [a 01].  Once the beam is blocked, the platform will 
start to lower and once it reaches the bottom you should walk over 
and stand on it. Now you will need to make it rise again, which 
will mean moving the Companion Cube. Place one portal directly 
beneath the cube, and then place another one on one of the walls 
so that it falls through them, out of the path of the beam.  [a 02]
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Layout, mehrsprachiger Satz, Tabellensatz  

sowie Farbmangement für das Lösungsbuch 

zum Computerspiel Portal 2
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 SOLITARY TESTING OVERVIEW 
 Chapter 02: Solitary Testing Procedure 

 This guide features a warning system that indicates the level of 
spoilers each section may contain. In this chapter, each section 
reveals a little bit more of the solution. This overview page reveals 
the number of chambers the game possesses, which is why we as-
signed the spoiler level 1 to it. Every following section, from textual 
to visual hints to the complete solution, has an increased level of 
spoiler potential. The actual spoiler level is identi� ed by the blue 
dots at the bottom of each right-hand side page – every 2 dots is 
one level – and the blue lines at the right-hand side register. 

 Spoiler Levels 

 With a spoiler level of just 2, this section pushes you gently in the 
right direction of the solution. It gives you just a little hint or tip that 
should be seen as inspiration for further thinking. After reading this 
small hint, it will still be you that solves the puzzle, so come here if 
you are want to be given a slight push in the right direction. 

 Textual hints 

 Similar to the textual hints above, this section is designed to give 
you some new ideas, or a different way of looking at a puzzle. 
In many cases screenshots reveal more than text could, simply 
because they can show where to shoot a portal or showcase an 
important element of the solution, so this section gets spoiler level 
3. Still, it doesn't provide you with the complete solution – it's up to 
you to get the � nal idea. 

 Visual hints 

 You will note that we don’t provide hints to all of the sec-
tions of the Single Player campaign. This is because these 

sections don’t include any truly complex puzzles, and some don’t 
contain any puzzles at all. They usually serve the purpose of taking 
you from one game area to the next without much challenge 
involved. 

 Missing hints? 

 This section is where you’ll � nd the complete and detailed walk-
through for the Single Player game, and as such, it has the highest 
spoiler level: 4. This section actually has several purposes. Firstly, if 
you are totally stuck and have read the textual and seen the visual 
hints but still have no idea what to do, it will provide you with the 
full solution to any area. Sometimes all you need is to know where 
to shoot a single portal and you can � gure the rest out yourself. 
At times when this approach fails, reading the entire solution will 
ensure you understand exactly what needs to be done. Secondly, 

 Full walkthrough 

 At times, additional information about the area will need to be con-
veyed, and that is where the Aperture Information Service comes 
into effect. Using this system, we can impart extra information that 
exposes a hidden area, or provides an alternate and sometimes 
faster way of getting through an area using advanced techniques. 
This information appears in the table here, and in special boxes 
during the full walkthrough. It includes special areas and Achieve-
ments/Trophies that you could miss in a speci� c area, as well as 
alternate solutions to some areas. In the table, we have deliberately 
made this column harder to read in case you don't want to see 
where a Rat Man Den can be found or an Achievement/Trophy can 
be unlocked, for example. 

 Aperture Information Service 

01   Test Summaries 
 At the start of every test, you will encounter a brief Test Summary. 
This text is designed to give you a general insight into the goal of 
the test, and then a quick overview of how to solve it. By doing this 
we can point you in the right direction so that you can attempt the 
test on your own, and then if you need it, you can delve further into 
the full text for that test. 

02   Text Points & Navigational Directories (aka Maps) 
 A Navigational Directory (map) can be found at the start of nearly 
every area of the game while following this chapter. On these 
directories, you’ll � nd the locations of many of the testing elements 
and other obstacles that you will come across. To better guide you 
through these areas, each text point has a number that corresponds 
to the same number on the map. Occasionally you will also come 
across additional Position markers, which are used to further high-
light the position at which speci� c portals should be placed. 

03   Movie Codes 
 While the "Movie Code" feature doesn't possess its own spoiler 
level, it would probably be rated 10 out of 4. Naturally, we recom-
mend not watching any of these videos until you’ve solved the 
puzzle your own. If you can't follow the solution provided in the full 
walkthrough or have trouble pulling off the actions required, then 
refer to our strategy videos. While these videos are recorded by our 
world-class players, we’re sure that someone will � nd faster ways 
of getting through a chamber or area. New and faster strategies are 
being found in Portal 1 even today, three years after its release. Still, 
our videos may provide a starting point for shaving off seconds in 
your own runs. Check the intro spread of this book to see how you 
can access the movies. 

 Elements of the Full Walkthrough 

 If you enter a regular test chamber, make sure you keep in 
mind the number on the white sign at the entrance of the 

chamber. This way, it’s easy to navigate to the corresponding part 
of the walkthrough, since we always use the same numbers. 
However, some areas and rooms don’t have any names or num-
bers, so you’ll need to pay attention to which chapter of the game 
you’re in, and remember that we’ve used the � rst letter of the 
chapter followed by a number to keep track of the current room. 

 Where am I? 

ID  Chapter name / Area  Hints reference 
 Aperture Informa-

tion Serviceor 

 Chapter 01: The Courtesy Call  Textual  Visual Full

00  The Extended Relaxation Center – – 44

01  Emergency Test Chamber 01 36 39 45

02  Emergency Test Chamber 02 – – 46

03  Emergency Test Chamber 03 36 39 47

 “Drop Box” 

04  Emergency Test Chamber 04 36 39 48

 RD 

05  Emergency Test Chamber 05 36 39 49

 AS 

06  Emergency Test Chamber 06 – A 36 39 50

06  Emergency Test Chamber 06 – B 36 39 51

07  Emergency Test Chamber 07 – – 52

C1  GLaDOS' Chamber – – 52

C2  The Incinerator Room – – 53

 Chapter 02: The Cold Boot  Textual  Visual  Full 

01  GLaDOS Test Chamber 01 36 39 55

02  GLaDOS Test Chamber 02 36 39 56

 AS 

03  GLaDOS Test Chamber 03 36 39 57

 RD 

04  GLaDOS Test Chamber 04 36 39 58

05  GLaDOS Test Chamber 05 36 39 59

06  GLaDOS Test Chamber 06 36 39 60  AS, RD, “Final 
Transmission” 

07  GLaDOS Test Chamber 07 36 40 62  AS, “Preservation 
of Mass” 

08  GLaDOS Test Chamber 08 36 40 64

ID Chapter name / Area Hints reference
Aperture Informa-

tion Serviceor

 Chapter 03: The Return  Textual  Visual  Full 

09  GLaDOS Test Chamber 09 36 40 67

10  GLaDOS Test Chamber 10 36 40 68

 “Overclocker” 

11  GLaDOS Test Chamber 11 36 40 70

 AS, ST 

12  GLaDOS Test Chamber 12 36 40 72

 RD 

13  GLaDOS Test Chamber 13 36 40 73

 AS 

14  GLaDOS Test Chamber 14 36 40 75

15  GLaDOS Test Chamber 15 36 40 76

 “Pturretdactyl” 

16  GLaDOS Test Chamber 16 36 40 78

 RD, ST 

17  GLaDOS Test Chamber 17 36 40 80

 RD 

 Chapter 04: The Surprise  Textual  Visual  Full 

18  GLaDOS Test Chamber 18 36 40 82

19  GLaDOS Test Chamber 19 36 40 84

 AS 

20  GLaDOS Test Chamber 20 36 40 86

 “Good Listener” 

21  GLaDOS Test Chamber 21 – – 87

S1  Deeper into the Facility – – 89

 Chapter 05: The Escape  Textual  Visual  Full 

E1  Turret Creation Line – – 91

E2  Turret Control Centre 37 41 92  “No Hard Feel-
ings”, “Scanned 
Alone” 

E3  The Neurotoxin Generator 37 41 93

E4  Return to GLaDOS' Chamber – – 94

 Chapter 06: The Fall  Textual  Visual  Full 

F1  Bottom of the Pit – – 97

 AS 

F2  Old Facility Foyer – – 100

 AS, “Door Prize” 

F3  Alpha Enrichment Sphere 01 – A 37 41 104

F4  Alpha Enrichment Sphere 01 – B 37 41 106

F5  Alpha Enrichment Sphere 02 37 41 108

F6  Alpha Enrichment Sphere 03 – A 37 41 110

F7  Alpha Enrichment Sphere 03 – B 37 41 112  “Schrodinger's 
Catch” 

F8  Path to Pump Station Beta – – 114  “Door Prize”, 
“Ship Overboard” 

 Chapter 07: The Reunion  Textual  Visual  Full 

R1  Beta Enrichment Sphere 01 – A 37 41 117  AS, “Portrait 
of a Lady” 

R2  Beta Enrichment Sphere 01 – B 37 41 119

R3  Beta Enrichment Sphere 02 37 41 120

R4  Path to Pump Station Gamma – – 122

R5  Gamma Enrichment Sphere 01 37 41 124

R6  Pump Station Gamma: Elevator Shaft – – 126

R7  Gamma Construction Area – A 37 41 127

R8  Gamma Construction Area – B 37 41 128

R9  Pump Station Gamma: Gel Pipe Hub – – 129

 Chapter 08: The Itch  Textual  Visual  Full 

I1  Experimental Test Chambers – – 131  “You Made Your 
Point” 

01  Wheatley Test Chamber 01 37 42 132

 “Smash TV” 

02  Wheatley Test Chamber 02 37 42 133

 “Smash TV” 

03  Wheatley Test Chamber 03 37 42 134

 “Smash TV” 

04  Wheatley Test Chamber 04 37 42 135

 “Smash TV” 

05  Wheatley Test Chamber 05 37 42 136

 “Smash TV” 

06  Wheatley Test Chamber 06 37 42 137

 “Smash TV” 

11  Wheatley Test Chamber 11 37 42 139

 “Smash TV” 

12  Wheatley Test Chamber 12 37 42 141

 AS, “Smash TV” 

15  Wheatley Test Chamber 15 37 42 143

 “Smash TV” 

16  Wheatley Test Chamber 16 37 42 144

 “Smash TV” 

 Chapter 09: The Part Where…  Textual  Visual  Full 

17  Wheatley Test Chamber 17 37 42 147

 “Pit Boss” 

P1  Wheatley's Gauntlet of Traps – A 37 42 148

P2  Wheatley's Gauntlet of Traps – B 37 42 150

P3  Wheatley's Lair – – 152

 “Achievement/Trophy” 
 RD = Ratman Den 

 AS = Alternate Solution 
 ST = Soprano Turret 

if you have completed a test chamber already and simply want to 
compare your approach to ours, be our guest. And � nally, for several 
test chambers we provide you with alternate solutions that require 
more skill, but do save you a little time. 

 Throughout the course of this guide, we will use spe-
ci� c colors when describing which portals to place. This is 

primarily to make it easier to keep track of which portals should 
be where while you are reading. During your own gameplay, you 
should feel free to use the ones you are most comfortable using. 

 A Note on Portal Colors 
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www.greenpeace-energy.de
www.greenpeace-energy.de

titelthema: WiDeRStaND

Als einziger deutscher Ökostromanbieter klagt Greenpeace  

Energy gegen die milliardenschweren Subventionen für den  

britischen AKW-Neubau Hinkley Point C. Es geht um die Zukunft  

der Energiewende. Unser Themenschwerpunkt ab Seite 4

Kunden- und Mitgliederzeitschrift von Greenpeace Energy

Nr. 30 – Juni 2015

iNNOVatiON Mit „simon“, dem solaren Mini-Kraftwerk, kann jeder zu Hause Strom produzieren  Seite 2

WiNDGaS  Halbjahresbilanz: die Wasserstoff-Einspeisung ins Gasnetz läuft 
Seite 3

aKtiON Werden Sie Teil unserer Kampagne gegen Hinkley Point C 
Seite 12
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EdITORIAL

Robert Werner,  
dr. Steffen Welzmiller, 
Vorstände Greenpeace Energy 

LIEbE LESERIN,  
LIEbER LESER, 
das Ende der Atomkraft ist zwar 
beschlossen, die Energiewende 
liegt aber noch vor uns. Anders ge-
sagt: Der deutsche Atomausstieg 
wird erst richtig glaubwürdig, wenn 
wir auch das Potenzial der erneuer-
baren Energien voll ausschöpfen. 
Das hat die Bundesregierung 
bisher versäumt. 

Statt nur einen Anteil von 
35 Prozent Ökostrom bis 2020 
anzustreben, könnten wir 50 
Prozent schaffen. Statt den Anteil 
bis 2050 nur auf 80 Prozent zu 
steigern, könnten wir 100 Prozent 
erreichen. Dass die Idee einer 
Stromversorgung ohne Kohle und 
Atom möglich ist und wirklich viele 
Menschen begeistert, beweisen 
die 110.000 Kunden und 20.000 
Genossenschaftsmitglieder von 
Greenpeace Energy seit elf Jahren. 
Dass Deutschland jetzt den Weg in 
Richtung 100 Prozent erneuerbare 
Energien geht, dafür haben sie 
einen wichtigen Beitrag geliefert. 

Während die Bundesregierung 
über den Neubau klimaschädlicher 
Kohlekraftwerke debattiert, denken 
wir über Speicher nach. Speicher 
sind der Schlüssel zu einer verläss-
lichen und sicheren Versorgung 
mit Wind und Sonne. Wir halten 
das Erdgasnetz für ein ideales 
Reservoir: Es ist schon da und 
bietet gewaltigen Platz. Als erster 
Energieanbieter überhaupt bieten 
wir deshalb Windgas an. 

FACTUR – unser Abrechnungsdienstleister für proWindgas-Kunden
Bei der Versorgung unserer proWindgas-Kunden arbeiten wir mit dem Aachener 

Dienstleistungsunternehmen FACTUR Billing Solutions GmbH zusammen.  

FACTUR unterstützt uns als Dienstleister unter anderem bei der technischen Ab-

wicklung, der Organisation des Versorgerwechsels und der Abrechnung. Ansprech-

partner in allen Fragen zum Thema proWindgas ist weiterhin der Kundenservice von 

Greenpeace Energy in Hamburg. Privatkunden erreichen uns montags bis freitags 

zwischen 8 und 19 Uhr unter 040/808 110-330, Geschäftskunden stehen unsere 

Kundenbetreuer von 8 bis 18 Uhr unter 040/808 110-340 zur Verfügung.

IN EIGENER SACHE

dIE GENOSSENSCHAFT

Greenpeace Energy ist seit seiner Grün-

dung als Genossenschaft organisiert. 

Genossenschaftsmitglied wird, wer min-

destens einen Anteil im Wert von 55 Euro 

erwirbt. Jedes Mitglied kann höchstens 

100 Anteile zeichnen. Mehr als 20.000 

Verbraucherinnen und Verbraucher, Un-

ternehmer und Initiativen sind mittlerweile 

Miteigentümer von Greenpeace Energy. 

Alle vier Jahre wählen die Genossen-

schaftsmitglieder aus ihren Reihen die 

50-köpfige Vertreterversammlung, die 

mindestens einmal jährlich zusammen-

kommt. Diese Versammlung beschließt 

unter anderem den Jahresabschluss, 

befindet über Satzungsänderungen und 

wählt den Aufsichtsrat. 

Sandra burkhardt ist das 20.000ste Ge-
nossenschaftsmitglied von Greenpeace 
Energy. Im Interview erläutert die Main-
zerin, was sie dazu bewegt hat, der Ge-
nossenschaft beizutreten.

 
Seit wann sind Sie Ökostromkundin 
bei Greenpeace Energy? 
Seit März bin ich Kundin und zugleich 
Mitglied. Entschieden habe ich mich noch 
vor der Tsunami-Katastrophe in Fuku-
shima. Die Katastrophe hat mich dann in 
meiner Entscheidung bestätigt.
 
Wieso haben Sie sich gerade für 
Greenpeace Energy als Energiever-
sorger entschieden?
Ich habe bei der Entscheidung darauf 
geachtet, einen Anbieter zu wählen, der 
keine Verflechtung zur Kohle- und Atom-
wirtschaft hat. Man muss da genau dif-
ferenzieren, denn viele Anbieter waschen 
ihr Stromangebot durch Zertifikate sau-
ber. Ich möchte einen Energieversorger 
haben, der auch moralisch sauber ist.

Was hat Sie dazu bewogen, zusätz-
lich Mitglied in der Genossenschaft zu 
werden?
Das könnte man regelrecht als Ketten-
reaktion beschreiben. Seit einem Jahr bin 
ich Fördermitglied von Greenpeace und 
habe so Informationen über Greenpeace 
Energy bekommen. Mit den Wechsel- 
unterlagen von Greenpeace Energy habe 
ich Informationen zur Genossenschaft er-
hal ten und bin dann gleich Mitglied gewor-
den. Seitdem ich Mitglied bin, fühle ich mich  
als stiller Teilhaber der Energiewende!

Was wünschen Sie sich von Greenpeace  
Energy für die Zukunft?
Sich selbst treu bleiben! Die Philosophie, 
aus der Greenpeace Energy entstanden 
ist, und vor allem die Unabhängigkeit müs-

SICH SELbST TREU bLEIbEN
DAS 20.000STE GENOSSENSCHAFTSMITGLIED IM INTERVIEW

sen bewahrt bleiben. Es besteht immer die 
Gefahr, dass Unternehmen, die wachsen, 
die Philosophie verloren geht und sie den 
eigenen Wurzeln nicht treu bleiben.
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GUTE NACHRICHTEN FÜR dIE GENOSSEN
ZAHL DER GENOSSENSCHAFTSMITGLIEDER WäCHST,  
VERTRETERVERSAMMLUNG BESCHLIESST SATZUNGSäNDERUNG

das Genossenschaftsmodell ist das Kapital von Greenpeace 
Energy – in zweierlei Hinsicht. Mit ihren Einlagen sorgen die 
mehr als 20.000 Genossenschaftsmitglieder für wirtschaftliche 
Unabhängigkeit. Darüber hinaus ist das Modell Garant für einen 
verbraucherfreundlichen Kurs, denn die Kunden sind gleichzei-
tig auch Miteigentümer. Einmal im Jahr treffen sich 50 gewählte 
Genossenschaftsmitglieder – die Vertreterversammlung. Das 
letzte Treffen fand am 28. Mai 2011 in Hamburg statt.

Die zehnte Vertreterversammlung stand ganz unter dem Ein-
druck der Ereignisse im japanischen Fukushima und den sich 
anschließenden energiepolitischen Ereignissen in Deutschland. 
In ihrem Bericht über das Geschäftsjahr 2010 informierten die 
Vorstände Robert Werner und Dr. Steffen Welzmiller deshalb 
nicht nur über den Geschäftsverlauf, die Entwicklung der Kun-
denzahlen und den Anlagenbau, sondern diskutierten mit den 
Vertretern auch die aktuellen Ereignisse in Japan und Deutsch-
land.

2010 konnte Greenpeace Energy einen Überschuss von 
600.000 Euro verbuchen. Damit hat die Energie-Genossen-
schaft die selbst gesteckten Ziele leicht übertroffen und die 
Wirtschaftskrise, die auch Greenpeace Energy 2009 getroffen 
hat, hinter sich gelassen. Auch im Anlagenbau konnten wich-
tige Fortschritte erzielt werden, zwei neue Windparks gingen 
2010 ans Netz. Neben den Kundenzahlen ist auch die Zahl 
der Genossenschaftsmitglieder weiter gestiegen. Greenpeace  
Energy ist damit nach wie vor die größte Energie-Genossen-
schaft Deutschlands. „Immer mehr Kunden werden Genossen-
schaftsmitglieder und damit Teil des Unternehmens“, freute sich 
Robert Werner. 

Bei den Wahlen zum Aufsichtsrat gab es in diesem Jahr ei-
nen Posten neu zu besetzen. Thomas Hauswaldt, dessen Amts-
zeit nach drei Jahren automatisch endete, stellte sich erneut zur 
Wahl und wurde mit 44 Ja-Stimmen, einer Nein-Stimme und 
einer Enthaltung erneut in den Aufsichtsrat gewählt. Damit setzt 
sich der Aufsichtsrat zusammen aus der Vorsitzenden Brigitte 
Behrens, dem stellvertretenden Vorsitzenden Thomas Haus-

waldt, Klaus-Dieter Hagen, Hubert Kneußel, Jörg Rohwedder 
und Sven Teske. 

Zum Abschluss der Versammlung hatten die Vertreter über 
zwei Satzungsänderungen zu beschließen. § 2 befasst sich 
mit Zweck und Gegenstand des Unternehmens, § 24.3 mit der 
Amtszeit der Aufsichtsratsmitglieder. Beide Satzungsände-
rungen wurden von der Vertreterversammlung angenommen. 
Die vollständige und aktualisierte Satzung gibt es im Internet 
unter www.greenpeace-energy.de/genossenschaft

KUNDENBEFRAGUNG BEI 

GREENPEACE ENERGy

Einige von Ihnen wissen es bereits: 
Anfang des Jahres und noch einmal nach 
den Ereignissen in Fukushima haben wir 
gezielt das Gespräch mit Ihnen als Kun-
de, Genossenschaftsmitglied oder auch 
Anleger von Genussrechten gesucht. Im 
Zuge dieser Befragung wollten wir he-
rausfinden, wie Sie mit der öffentlichen 
Debatte rund um die Zukunft der Ener-
giewirtschaft persönlich umgehen, wel-

che Erfahrungen Sie mit uns als Energie-
Genossenschaft gemacht haben und 
welche Erwartungen Sie für die Zukunft 
an uns haben.

Die Untersuchung wurde vom Stein-
weg Institut, einem unabhängigen wissen-
schaftlichen Institut aus Köln, mit einem 
sechsköpfigen Team durchgeführt. Rund 
60 zufällig ausgewählte Personen wurden 
im Rahmen zweistündiger Gespräche be-
fragt. Die Interviews wurden anonymisiert 
ausgewertet.

Als erstes Ergebnis der Befragung 
haben wir uns in unserer Absicht bestä-

tigt gefühlt, Ihnen auch Gas anzubieten 
und mit proWindgas in den Wärmemarkt 
einzusteigen. Vor allem aber konnten wir  
viele wertvolle Erfahrungsberichte und 
Verbesserungsvorschläge sammeln. Die - 
se Anregungen werden nun in unsere 
Arbeit einfließen und uns helfen, unser 
Angebot und unseren Service weiter zu 
verbessern.

Wir möchten uns an dieser Stelle bei 
allen Beteiligten für ihr Engagement, die 
interessanten Gespräche und die Offen-
heit bedanken, mit der sie unserem Anlie-
gen begegnet sind. 

NACHGEFRAGT

GENOSSENSCHAFT

www.greenpeace-energy.dewww.greenpeace-energy.de
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HOcH HiNaus
 Der neue Windpark von Planet energy. Seite 3 

iNNOvatives  
eNergiekONzept 
Greenpeace Energy zieht in  
ökologischen Musterbau. Seite 4

spateNsticH bei  
eNertrag  
Einspeisung von Windgas ins  
Gasnetz rückt näher. Seite 5

grüNes klOster  
Bruder Lukas über das Kloster
leben und Ökostrom. Seite 12

Kunden und Mitgliederzeitschrift von Greenpeace Energy

www.greenpeace-energy.de

Kunden- und Mitgliederzeitschrift von Greenpeace Energy

www.greenpeace-energy.de

Nr. 23 – Oktober 2011

GENOSSENSCHAFT Vertreterversammlung beschließt Satzungsänderung: Seite 3

MÜHLENFESTE Planet energy weiht zwei Windparks ein: Seite 5

ENERGIEWIRTSCHAFT So funktioniert die Energieversorgung: Seite 7 

INTERVIEW Jack Kurfess vom Deutschen Schauspielhaus: Seite 8

FRISCHER WINd
Belieferung der ersten proWindgas-Kunden gestartet. 
Mehr dazu auf Seite 4.

STROMAUFWÄRTS
SO VIEL WIE NOCH NIE
Rekord – im ersten Halbjahr 2011 

stammten erstmals mehr als 20 Prozent 

der Stromerzeugung in Deutschland aus 

erneuerbaren Energien. Laut einer aktu-

ellen Umfrage von TNS Infratest im Auf-

trag der Agentur für Erneuerbare Energien 

halten 94 Prozent der Befragten den wei-

teren Ausbau der erneuerbaren Energien 

für wichtig oder sehr wichtig.

CASTOR-TRANSpORT 2011 
Der nächste Castor-Transport wird wahr-

scheinlich zwischen dem 25. und dem 28. 

November aus der französischen Wie-

deraufbereitungsanlage La Hague ins 

Wendland rollen. Im Internet gibt es unter  

www.gorleben-castor-2011.de aktuelle 

Infos zum konkreten Termin und den ge-

planten Protestaktionen.

SAUbERE KRAFTWERKE 3
Planet energy plant eine Fortsetzung 

der erfolgreichen Vermögensanlagen 

„Saube re Kraftwerke 1“ und „Saubere 

Kraftwerke 2“. Im vierten Quartal 2011 

werden die neuen Genussrechte „Saubere 

Kraftwerke 3“ begeben. „Saubere Kraft-

werke 3“ wird Kapital für zwei Projekte von 

Planet energy einsammeln: den Windpark 

Wundersleben und den Windpark Buch-

hain I. Weitere Infos zur Vermögensanla-

ge „Saubere Kraftwerke 3“ gibt es unter 

www.planet-energy.de im Internet.

www.greenpeace-energy.dewww.greenpeace-energy.de

Nr. 28 – Mai 2014

REFORMIEREN
 Unsere Änderungsvorschläge für das neue Erneuerbare- 
 Energien-Gesetz. Seite 4/5 

INFORMIEREN   Greenpeace Energy auf einer Konferenz im japanischen Fukushima.  Seite 3

WÄHLEN   Die Vertreterversammlung von Greenpeace Energy wird neu gewählt.  Seite 6

STAUNEN   Ein Reiseführer zu den spannendsten Erneuerbaren-Zielen in Deutschland.  Seite 11

DISKUTIEREN  Im November findet der Energiekongress von Greenpeace Energy statt.  Seite 12

Kunden- und Mitgliederzeitschrift von Greenpeace Energy

                          Foto: Die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter von Greenpeace Energy und Planet energy im April 2014
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Entwurf und Satz des 

Händler-Prämienbo-

nusheftes „Verkaufen in 

Partnerschaft“ 

Verkaufen In Partnerschaft
VIP-Aktion 2011

Jetzt engagieren & Prämien kassieren
Exclusive MILRAM Prämien-Sammelaktion für Käsetheken

WMF Besteck „PALMA“ 

Perfekt für den Alltag  – das neutrale Design passt 
zu vielen Porzellanen und Tischdekorationen.

Material: Chromagan Edelstahl Rostfrei• 
Spülmaschinenfest.• 
30-teilig• 

250 Punkte

Topf-Set „Toskana“

Der Traum für jede Küche – 
das 4-teilige Edelstahl-Topfset  

im zeitlosen Design. 

Für alle Herdarten (auch Induktion)• 
Sichtkochdeckel mit Edelstahleinfassung• 

Backofenfeste Griffe• 
Material: Edelstahl rostfrei• 

Bratentopf mit Deckel: 20 cm• 
Fleischtöpfe mit Deckel: 16, 20, 24 cm• 

300 Punkte

BOSCH Kompakt-
Küchenmaschine MCM 21B2 

Das kompakte Design der BOSCH Küchenmaschine passt 
in jede Küche. 

Zwei Geschwindigkeitsstufen• 
2,3 l Kunststoff-Rührschüssel• 
1 l Kunststoff-Mixeraufsatz • 
Universal-Messer aus Edelstahl• 
Schlagscheibe• 
Material: Kunststoff• 

Leistung: 450 Watt• 
Maße: B30 x H38 x T21 cm• P
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e BOSCH Kompakt-
Küchenmaschine MCM 21B2 

Das kompakte Design der BOSCH Küchenmaschine passt 
in jede Küche. 

Zwei Geschwindigkeitsstufen• 
2,3 l Kunststoff-Rührschüssel• 
1 l Kunststoff-Mixeraufsatz • 
Universal-Messer aus Edelstahl• 
Schlagscheibe• 
Material: Kunststoff• 

Leistung: 450 Watt• 
Maße: B30 x H38 x T21 cm• 

225 Punkte

Deck-Chair

Das Schmuckstück für Balkon oder Garten.  

Aus Eukalyptusholz• 
4-stufi g verstellbar• 
Ohne Polster• 
Maße inkl. Rückenlehne • 
und Sitzfl äche: ca. 
B58 x H90 x L150 cm

275 Punkte



Conergy PowerPlus 235P-250P 245M-260M
240M–255M 
Noir Edition

190MC–210MC 185-200PCL

Nennleistung 
(Pmpp) nach STC

235 Wp bis 250 Wp 240 Wp bis 255 Wp 240 Wp bis 255 Wp 190 Wp bis 210 Wp 185 Wp bis 200 Wp

Leistungstoleranz -0/+3 %

Modulwirkungsgrad Bis zu 14,13 % Bis zu 14,74 % Bis zu 15,36 % Bis zu 14,43 % Bis zu 15,19 %

Zellen 60 60 60 48 48

Stecker Huber + Suhner: Steckverbinder mit integrierter Drehverriegelung

Modulmaße 
(L × B × H)3 1.651 × 986 × 46 mm 1.651 × 986 × 46 mm 1.651 × 986 × 46 mm 1.335 × 986 × 46 mm

1.328 × 990 × 25 mm 
(nur Laminat: 2,5 mm)

Modulgewicht4 19,6 kg 19,6 kg 19,6 kg 15,5 kg 15,5 kg

Maximal zulässige 
Belastung 

6.000 Pa 5 2.400 Pa 5

Zertifizierung IEC/EN 61215 Ed. 2, IEC/EN 61730, SK II, ISO 9001:2008, ISO 14001:2004 , MCS

Produktgarantie1 12 Jahre

Lineare 
Leistungsgarantie1 Jahr 1: 96,5 % der Nennleistung, > 82 % der Nennleistung im Jahr 25

Artikel-Nr. und Preis Auf Anfrage

Diese Tabelle zeigt nur einen Auszug. Maßgeblich sind die in den technischen Datenblättern und Garantiebestimmungen angegebenen Informationen.
Welche Module aktuell verfügbar sind, erfahren Sie bei Ihrem jeweiligen Ansprechpartner oder unter 0180-555 39 55 (0,14 €/Min. aus dem Festnetz der Deutschen 
Telekom; Mobilfunk max. 0,42 €/Min.). Rufen Sie uns einfach an!

Conergy PowerPlus
Die Conergy PowerPlus Solarmodule M, P und MC mit 60 bzw. 48 Zellen stehen für zuverlässig hohe Erträge und 
eine lange Lebensdauer. Der vollautomatisierte Fertigungsprozess stellt die gleichbleibend hohe Qualität der  
Module sicher. Durch die positive Leistungstoleranz und hervorragende Schwachlichteigenschaften kann über  
die Dauer des Anlagenbetriebes mehr Strom erwirtschaftet werden. Zusätzlich sorgen umfassende Produkt- und 
erweiterte Leistungsgarantien für eine sichere Investition. 

Hohe Erträge in der Praxis

  |   Leistungsstarke Module mit mono- und polykristalliner 
3-Busbar-Zelltechnologie

 |   Hohe Effizienz auch bei Schwachlichtbedingungen

  |   Bis zu 3 % mehr Modulleistung durch positive Leistungstoleranz 

  |   Hohe Ertragssicherheit durch lineare Leistungsgarantie  
für 25 Jahre1 

Premium-Qualität für lange Lebensdauer

  |   12 Jahre Produktgarantie1

 |   Qualitätsgeprüfte Materialien und TÜV-zertifizierte Fertigung

 |   Sichere Anschlussdose und hohlkammerfreier Rahmen

 |   Hohe Stabilität mit geprüfter Druckbelastung von 6.000 Pascal 

 |   Resistenz gegen Salznebel und Ammoniakdämpfe

 |   Kostenlose Modulrücknahme über PV CYCLE²

Flexibel in der Planung 
 Conergy PowerPlus M und P: 

 |   Empfohlen für Solaranlagen jeder Größenordnung und in jeder 
Umgebung

 |   Optimale Flächennutzung durch wahlweise Hoch- oder Quer-
montage 

 Conergy PowerPlus MC: 

 |   Besonders empfohlen für Aufdachanlagen – auch bei kleinen 
Flächen

 |   Optimale Flächennutzung durch kompakte Abmessungen

 |   Zugelassen für Hoch- und Quermontage

Conergy PowerPlus Laminat PCL: 

 |   Elegantes Design, ideal für ästhetische Indachlösungen

 |   Optimale Flächennutzung durch kompakte Abmessungen

Einfach in der Installation 

 |   Flexible Montage durch geprüfte Klemmbereiche bis in die Ecken 

 |   Einfacher Transport – eines der leichtesten Module der 
Leistungs klasse mit 6.000 Pascal Belastbarkeit

 |   Sichere Verschaltung durch verpolungssichere Stecker mit Dreh-
verriegelung

Conergy PowerPlus 245M–260M

Conergy PowerPlus Laminat 185–200PCL Conergy PowerPlus 240M–255M Noir

Conergy PowerPlus 235P–250P

1  Für registrierte Conergy PowerPlus Solarmodule. Andernfalls gelten die Standardgarantiebedingungen.
2  Nur für PV-CYCLE-Mitgliedstaaten, mehr Informationen unter: www.pvcycle.com 
3  Toleranz der Abmaße: +/–1,2 mm.
4  Gewichtstoleranz: +/–0,5 kg.
5  Gemäß IEC 61215 Ed. 2.
 

NEU
Mit Conergy 
PremiumPlus 
Garantie!

 Conergy Solarmodule

Mit der Online-Registrierung der Conergy PowerPlus Module erhalten Sie die einzigartige 
Conergy PremiumPlus Garantie. 
www.conergy.de/PremiumPlus 
Nähere Informationen finden Sie auf den nachfolgenden Seiten. 

CONERGY PREISLISTE 22 | 23

Conergy PowerPlus 190MC–210MC

Komplettsysteme und Komponenten für Photovoltaik-Anlagen

Conergy Preisliste  
Juli 2012

Layout und Satz der 

Unternehmenspreisliste



ZUSÄTZLICHE SOFORTPRÄMIEN FÜR ALLE!

SCHNELL SEIN – 
DANN KOMMT IHR NEUER FIRMENWAGEN

Einfach unter www.centrosolar.de/praemienwochen als 
Teilnehmer registrieren, Produkte kaufen und Sofortprämien 
und Hauptpreise sichern. 

Aktionszeitraum: 18.10. – 18.12.2012. 

Wer als Erster 100 kWp Module oder 50 kWp Komplettsystem
bestellt, bekommt von uns den neuen Elektro Renault Kangoo 
inklusive kompletter bott vario Innenausstattung für Elektroinstallateure 
geschenkt.* Für den „Zweitschnellsten“ gibt es das Auto drei Jahre 
kostenfrei geleast. Beim Drittplatzierten übernehmen wir ein Jahr 
lang das Leasing Ihres jetzigen Firmenwagens.**

  *  Teilnahmebedingungen unter www.centrosolar.de/praemienwochen
**  Bis zu 400 Euro monatlich

pro 12 kWp

pro 24 kWp

pro 50 kWp

ODER

ODER

ODER

pro 6 kWp

pro 12 kWp

pro 25 kWp

1 x MAKITA 
Baustellenradio

1 x MAKITA 
Akkuschrauber

1 x APPLE
iPad 3

HIER STEHT IHR 
NEUER FIRMENWAGEN 
ABER NUR DER SCHNELLSTE 
DARF EINSTEIGEN
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hier steht ihr  
neuer firmenwAgen
ABer nur der schnellste  
dArf einsteigen

centrosolAr Prämienwochen
einen elektro renAult kAngoo und weitere AttrAktive Preise sichern

18. Oktober bis 
18. Dezember

2012

Aktions-
zeitraum

Infos zum Auto: www.renault.de

Ihr neuer FIrmenwagen

Centrosolar Prämienwochen  
vom 18.10. bis 18.12.2012

Für weitere Informationen  
hier klicken

Visuelles Konzept und 

grafische Umsetzung 

der Channel-Marketing 

Aktion „Centrosolar 

Prämienwochen“



Farbmanage-

ment sowie wei-

tere technische 

Umsetzung der 

Imagekampa-

gne „Köpfe“ für 

Tageszeitungen, 

Magazine, Pla-

kate, City-Light



www.ryf.de

©
 R

yf
 C

oi
ffe

ur
 G

m
bH

, 2
01

1

WiR loCKen Sie!
    IHR HAAR  
 IN UNSEREN  

          HÄNDEN.

100 EUROGUTSCHEIN
HEUTE KAUFEN, MORGEN SPAREN! HEUTE 90 EURO ZAHLEN UND AB IHREM 

NÄCHSTEN BESUCH BARES GELD SPAREN

Layout von Postern, Gutscheinen,  

Anzeigen und Aktionsvisuals



 Suntech kann das.

 
 
 
 
 

Stellen Sie sich vor, 
ein Solarunternehmen könnte 
Ihnen genau den Marketing-
Support geben, den Sie wirklich 
brauchen.

13

Gewerbekunden Broschüre
22 x 30,5 cm , 12 Seiten inkl. Datenblätter 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 160 
 
Preis: 65 Punkte

Unternehmensbroschüre
22 x 30,5 cm,  
12 Seiten inkl. Datenblätter 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 159                    
Preis: 65 Punkte

Agrarkunden Broschüre
22 x 30,5 cm,  
12 Seiten inkl. Datenblätter 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 158               
Preis: 65 Punkte

Endkunden Broschüre
22 x 30,5 cm,  
12 Seiten inkl. Datenblätter 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 161                 
Preis: 65 Punkte

Unternehmensbericht 2010
DIN A4, 24 Seiten 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Nur in Englisch erhältlich 
Artikelnummer 393        
Preis: 25 Punkte

 Suntech kann das. 

 
 
 
 

Stellen Sie sich vor,
ein Unternehmen könnte eine 
Millionenstadt mit sauberer und 
 sicherer Energie versorgen.

 Suntech kann das. 

 
 
 
 

Stellen Sie sich vor,
ein Unternehmen könnte 
dafür sorgen, dass Sie 
das ganze Jahr ernten.

 

 

 
 

Suntech kann das. 

Stellen Sie sich vor, 
ein Unternehmen könnte die 
Sonne heller scheinen lassen.

Suntech Power Holdings Co., Ltd.

2010 Corporate Report

 

 
 
 
 

Stellen Sie sich vor,
ein Solarunternehmen
könnte seinen Kunden mehr 
geben, als sie bezahlen.

Suntech kann das. 
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Wenn Sie bei Leistungsstärke, Langlebigkeit und Ertrag Ihrer 
Solaranlage keine Kompromisse machen wollen, entscheiden 
Sie sich für den Weltmarktführer: Wir bieten Ihnen Leistungs-
fähigkeit, Zuverlässigkeit und Garantien, die deutlich über dem 
Branchenstandard liegen. Pro� tieren auch Sie von der Erfahrung
des Weltmarktführers bei Industrie- und Großprojekten.

Welcher Modulhersteller überzeugt?

Erfahrung und E�  zienz: Was unsere Produkte auszeichnet

Suntech hat mit seinen Partnern bereits mehr als 15 Millionen Solarmodule in über 
80 Ländern installiert und ist mit 3 GW installierter Leistung der größte und erfah-
renste Modulhersteller weltweit. Unsere umfangreiche Produktpalette bietet dabei 
immer die passende Lösung. Das Ergebnis: eine leistungsoptimierte Solarstrom-
anlage – ohne Kompromisse. Welches Solarmodul von Suntech Sie auch wählen, 
langjährige Erfahrung und Spitzenqualität sind dabei immer inklusive. Unsere 
Module sind von unabhängigen Instituten zerti� ziert und garantieren Ihnen eine 
hervorragende E�  zienz – gerade auch auf großen Flächen.

Höchste Qualität und E�  zienz

Höchste Zuverlässigkeit 

•  Suntech Solarmodule werden nach höchsten technischen Standards 
 unter Verwendung von hochwertigen Komponenten produziert. 
 Ergebnis: optimale Zuverlässigkeit und Langlebigkeit

• Suntech testet seine Solarmodule strenger als in inter-
 nationalen Standards gefordert wird. Ihr Vorteil: 
 mehr Sicherheit und Zuverlässigkeit

• Unsere Marktführerschaft, unser internationaler 
 Erfolg und unser solides � nanzielles Fundament 
 geben Ihnen langfristige Sicherheit

• Durch unsere Mitarbeiter und Partner sind wir 
 bundesweit immer in Ihrer Nähe

6,7 % mehr Leistungsgarantie

Positive Leistungstoleranz

Hervorragendes Schwachlichtverhalten

100 % Leistung ab dem ersten Tag

Exzellente Modulwirkungsgrade

Leistungsoptimierte Stromklassensortierung

 
 
Welcher Modulhersteller hat die 
überzeugendsten Lösungen?

 
 
„Der mit dem besten
Preis-Leistungs-Verhältnis.“

STP190S-24/Ad+
DIN A4, 1 Seite 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 235          
Preis: 8 Punkte

STP280-24/Vd
DIN A4, 1 Seite 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 238      
Preis: 8 Punkte

STP250S-20/Wd
DIN A4, 1 Seite 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 236          
Preis: 8 Punkte

STP 230-20/Wd
DIN A4, 1 Seite 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 344  
Preis: 8 Punkte
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STP190S - 24/Ad+

 
Exzellenter Modulwirkungsgrad 
Bis zu 14,9% dank führender Zelltechnologie und 
modernster Fertigungskapazität

Positive Leistungstoleranz 
Garantierte positive Leistungstoleranz von 0/+5% 
gewährleistet hohe Erträge

Hohe mechanische Belastbarkeit 
Gesamtes Modul ist zertifiziert für hohe Wind/Sog- 
(3.800 Pascal) und Schneelasten (5.400 Pascal)*

Selbstreinigungseffekt 
Verbesserte Lichtabsorption und Reduzierung 
der Verschmutzung durch wasserabweisende 
Anitreflexschicht

Hervorragendes Schwachlichtverhalten 
Hervorragende Leistung bei geringer Lichteinstrahlung 
(Morgen- und Abenddämmerung sowie bewölkte 
Tage)

Suntechs Stromklassensortierung
Alle Suntech-Module werden nach Stromklassen sor-
tiert und verpackt. Dies maximiert die Systemleistung 
und reduziert Mismatch-Verluste um bis zu 2%.

MONOkRiSTALLiNES SOLARMODUL
190 Watt 
Merkmale

Modernste Anschlussdose 
(iP67-Rating)
Installation in beliebiger 
Ausrichtung wird unterstützt. 
Hochwertiger Steckverbinder 
mit geringem Widerstand 
gewährleistet maximale 
Modulleistung für optimale 
Energieproduktion.

Robustes Rahmendesign
Speziell entwickelte 
Drainage-Bohrungen 
und starre Konstruktion 
verhindern eine Verformung 
der Rahmen. Schraubenfreies 
Rahmendesign garantiert 
lange Haltbarkeit.

14.9%

Weak light

0/+5%

Zertifizierungen und Standards:  
IEC 61215, IEC 61730, Konformität mit CE

2%

3800Pa
5400Pa

Self-clean

*   Weitere Informationen entnehmen Sie bitte dem Montagehandbuch für Suntech Standardmodule.
** Weitere Informationen entnehmen Sie bitte der Suntech Produktgarantie
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Branchenführende Garantieleistung auf Pnom-Basis 
•	 Gemessen an der Nennleistung 

(Pnom)
•	 Übertragbare 25-jährige Garantie 

auf die Leistung: 5 Jahre/95%,  
12 Jahre/90%, 18 Jahre/85%,  
25 Jahre/80%  **

•	 Garantiert 6,7% mehr Leistung als 
der branchenübliche Standard im 
Laufe von 25 Jahren

•	 10 Jahre Garantie auf Material und 
Verarbeitung

Wenn es um eine dauerhaft zuverlässige Leistung geht, ist 
Suntech ihr Partner
•	 Weltmarktführer bei der Herstellung kristalliner Silizium-Solarmodule
•	 Branchenführende Fertigungskapazität und Spitzentechnologie
•	 Strenge Qualitätskontrollen, die den höchsten internationalen Standards 

entsprechen: ISO 9001: 2008, ISO 14001: 2004 und ISO 17025:2005
•	 Getestet für raue Umgebungen (Korrosionstest mit Salznebel und 

Ammoniak: IEC 61701, DIN 50916: 1985 T2) 
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STP280 - 24/Vd

 
Exzellenter Modulwirkungsgrad 
Bis zu 14,4% dank führender Zelltechnologie und 
modernster Fertigungskapazität

Positive Leistungstoleranz 
Garantierte positive Leistungstoleranz von 0/+5% 
gewährleistet hohe Erträge

Hohe mechanische Belastbarkeit 
Gesamtes Modul ist zertifiziert für hohe Wind/Sog- 
(3.800 Pascal) und Schneelasten (5.400 Pascal)*

Selbstreinigungseffekt 
Verbesserte Lichtabsorption und Reduzierung 
der Verschmutzung durch wasserabweisende 
Anitreflexschicht

Hervorragendes Schwachlichtverhalten 
Hervorragende Leistung bei geringer Lichteinstrahlung 
(Morgen- und Abenddämmerung sowie bewölkte 
Tage)

Suntechs Stromklassensortierung
Alle Suntech-Module werden nach Stromklassen sor-
tiert und verpackt. Dies maximiert die Systemleistung 
und reduziert Mismatch-Verluste um bis zu 2%.

POLYkRiSTALLiNES SOLARMODUL
280 Watt 
Merkmale

14.4%

0/+5%

Zertifizierungen und Standards:  
IEC 61215, IEC 61730, Konformität mit CE

2%

3800Pa
5400Pa

Weak light

Self-clean

Modernste Anschlussdose 
(iP67-Rating)
Installation in beliebiger 
Ausrichtung wird unterstützt. 
Hochwertiger Steckverbinder 
mit geringem Widerstand 
gewährleistet maximale 
Modulleistung für optimale 
Energieproduktion.

Robustes Rahmendesign
Speziell entwickelte 
Drainage-Bohrungen 
und starre Konstruktion 
verhindern eine Verformung 
der Rahmen. Schraubenfreies 
Rahmendesign garantiert 
lange Haltbarkeit.

*   Weitere Informationen entnehmen Sie bitte dem Montagehandbuch für Suntech Standardmodule.
** Weitere Informationen entnehmen Sie bitte der Suntech Produktgarantie
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Branchenführende Garantieleistung auf Pnom-Basis 
•	 Gemessen an der Nennleistung 

(Pnom)
•	 Übertragbare 25-jährige Garantie 

auf die Leistung: 5 Jahre/95%,  
12 Jahre/90%, 18 Jahre/85%,  
25 Jahre/80%  **

•	 Garantiert 6,7% mehr Leistung als 
der branchenübliche Standard im 
Laufe von 25 Jahren

•	 10 Jahre Garantie auf Material und 
Verarbeitung

Wenn es um eine dauerhaft zuverlässige Leistung geht, ist 
Suntech ihr Partner
•	 Weltmarktführer bei der Herstellung kristalliner Silizium-Solarmodule
•	 Branchenführende Fertigungskapazität und Spitzentechnologie
•	 Strenge Qualitätskontrollen, die den höchsten internationalen Standards 

entsprechen: ISO 9001: 2008, ISO 14001: 2004 und ISO 17025:2005
•	 Getestet für raue Umgebungen (Korrosionstest mit Salznebel und 

Ammoniak: IEC 61701, DIN 50916: 1985 T2) 
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STP250S - 20/Wd+
STP245S - 20/Wd+

Exzellenter Modulwirkungsgrad 
(bis zu 15,2%) dank führender Zelltechnologie und 
modernster Fertigungskapazität

Positive Leistungstoleranz 
Garantierte positive Leistungstoleranz von 0~5% 
gewährleistet hohe Erträge

Hohe mechanische Belastbarkeit 
Gesamtes Modul ist zertifiziert für hohe Wind/Sog- 
(3.800 Pascal) und Schneelasten (5.400 Pascal)*

Selbstreinigungseffekt 
Verbesserte Lichtabsorption und Reduzierung 
der Verschmutzung durch wasserabweisende 
Anitreflexschicht

Hervorragendes Schwachlichtverhalten 
Hervorragende Leistung bei geringer Lichteinstrahlung 
(Morgen- und Abenddämmerung sowie bewölkte 
Tage)

Suntechs Stromklassensortierung
Alle Suntech-Module werden nach Stromklassen 
sortiert und verpackt. Dies maximiert die System-
leistung und reduziert Mismatch-Verluste um bis zu 2%

SOLARMODUL AUS KRISTALLINEM SILIZIUM
250 Watt
Merkmale

*    Weitere Informationen entnehmen Sie bitte dem Montagehandbuch für Suntech 
Standardmodule.

** Weitere Informationen entnehmen Sie bitte der Suntech Produktgarantie.

•	 Weltmarktführer bei der Herstellung fotovoltaischer Module aus 
kristallinem Silizium

•	 Branchenführende Fertigungskapazität und Spitzentechnologie
•	 Strenge Qualitätskontrollen, die den höchsten internationalen 

Standards entsprechen: ISO 9001: 2008, ISO 14001: 2004 und  
ISO 17025:2005
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Branchenführende Garantieleistung 

Wenn es um eine dauerhaft zuverlässige Leistung geht, ist 
Suntech Ihr Partner

•	 Garantiert 6,7% mehr Leistung als 
der branchenübliche Standard im 
Laufe von 25 Jahren

•	 Übertragbare 25-jährige Garantie 
auf die Leistung: 5 Jahre/95%, 
12 Jahre/90%, 18 Jahre/85%, 25 
Jahre/80%  **

•	 Gemessen an der Nennleistung
•	 5 Jahre Garantie auf Material und 

Verarbeitung

Modernste (IP67-Rating) Anschluss-
dose steigert die Leistungsstabilität 
des Moduls. Module können in 
jeder Ausrichtung installiert wer-
den. Hochwertige Steckverbinder 
sorgen für geringen elektrischen 
Widerstand und gewährleisten eine 
optimale Modulleistung.

Zertifizierungen und Standards: 
IEC 61215, IEC 61730, Konformität mit CE

3.800Pa
5.400Pa

Weak light

0~5%

2%

Self-clean

Durch die neue Technologie 
von Suntech wird der Sauerstoff-
anteil in den Zellen reduziert, 
für einen stabilen Energieertrag 
ab dem ersten Tag. Die Energie-
amortisation konnte gegenüber 
der standardmäßigen Produktion 
um 33% gesenkt werden.

15.2%

STP245S_20Wd+_DE_BlackPearl(245-250 H+S).indd   1 23.05.2011   09:50:30

STP230 - 20/Wd
STP225 - 20/Wd
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Exzellenter Modulwirkungsgrad 
Bis zu 13,9% dank führender Zelltechnologie und 
modernster Fertigungskapazität

Positive Leistungstoleranz 
Garantierte positive Leistungstoleranz von 0/+5% 
gewährleistet hohe Erträge

Hohe mechanische Belastbarkeit 
Gesamtes Modul ist zertifiziert für hohe Wind/Sog- 
(3.800 Pascal) und Schneelasten (5.400 Pascal)*

Selbstreinigungseffekt 
Verbesserte Lichtabsorption und Reduzierung 
der Verschmutzung durch wasserabweisende 
Anitreflexschicht

Hervorragendes Schwachlichtverhalten 
Hervorragende Leistung bei geringer Lichteinstrahlung 
(Morgen- und Abenddämmerung sowie bewölkte 
Tage)

Suntechs Stromklassensortierung
Alle Suntech-Module werden nach Stromklassen sor-
tiert und verpackt. Dies maximiert die Systemleistung 
und reduziert Mismatch-Verluste um bis zu 2%.

POLYkRiSTALLiNES SOLARMODUL
230 Watt
Merkmale

13.9%

2%

Weak light

Zertifizierungen und Standards:  
IEC 61215, IEC 61730, Konformität mit CE

0/+5%

3800Pa
5400Pa

Self-clean

Modernste Anschlussdose 
(iP67-Rating)
Installation in beliebiger 
Ausrichtung wird unterstützt. 
Hochwertiger Steckverbinder 
mit geringem Widerstand 
gewährleistet maximale 
Modulleistung für optimale 
Energieproduktion.

Robustes Rahmendesign
Speziell entwickelte 
Drainage-Bohrungen 
und starre Konstruktion 
verhindern eine Verformung 
der Rahmen. Schraubenfreies 
Rahmendesign garantiert 
lange Haltbarkeit.

*   Weitere Informationen entnehmen Sie bitte dem Montagehandbuch für Suntech Standardmodule.
** Weitere Informationen entnehmen Sie bitte der Suntech Produktgarantie
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Branchenführende Garantieleistung auf Pnom-Basis 
•	 Gemessen an der Nennleistung 

(Pnom)
•	 Übertragbare 25-jährige Garantie 

auf die Leistung: 5 Jahre/95%,  
12 Jahre/90%, 18 Jahre/85%,  
25 Jahre/80%  **

•	 Garantiert 6,7% mehr Leistung als 
der branchenübliche Standard im 
Laufe von 25 Jahren

•	 10 Jahre Garantie auf Material und 
Verarbeitung

Wenn es um eine dauerhaft zuverlässige Leistung geht, ist 
Suntech ihr Partner
•	 Weltmarktführer bei der Herstellung kristalliner Silizium-Solarmodule
•	 Branchenführende Fertigungskapazität und Spitzentechnologie
•	 Strenge Qualitätskontrollen, die den höchsten internationalen Standards 

entsprechen: ISO 9001: 2008, ISO 14001: 2004 und ISO 17025:2005
•	 Getestet für raue Umgebungen (Korrosionstest mit Salznebel und 

Ammoniak: IEC 61701, DIN 50916: 1985 T2) 

Datenblätter

Broschüren

Broschüren & Datenblätter

Drucksachen: Broschüren & Datenblätter 

HiPerforma™ Pluto Wdm-245
DIN A4, 1 Seite 
Verpackungseinheit: 25 Stück 
Artikelnummer 435     
Preis: 8 PunkteDE-EU-PLU-Wdm-NO2.01-Rev 2011www.suntech-power.com© Copyright 2011 Suntech Power

HiPerforma™    Pluto  Wdm-245
Pluto  Wdm-240

Merkmale

Exzellenter Modulwirkungsgrad 
Bis zu 15,1% dank führender Zelltechnologie und 
modernster Fertigungskapazität

 
Positive Leistungstoleranz 
Garantierte positive Leistungstoleranz von 0/+5% 
gewährleistet hohe Erträge

Optimierte Modulleistung
Aufgrund eines sehr niedrigen Temperaturkoeffizienten 
und fortschrittlicher Zelltechnologie produzieren 
HiPerformaTM-Module 2-5% zusätzliche Leistung

Hohe mechanische Belastbarkeit 
Gesamtes Modul ist zertifiziert für hohe Wind/Sog- 
(3.800 Pascal) und Schneelasten (5.400 Pascal)*

Hervorragendes Schwachlichtverhalten 
Hervorragende Leistung bei geringer Lichteinstrahlung 
(Morgen- und Abenddämmerung sowie bewölkte 
Tage)

Suntechs Stromklassensortierung
Alle Suntech-Module werden nach Stromklassen sor-
tiert und verpackt. Dies maximiert die System leistung 
und reduziert Mismatch-Verluste um bis zu 2%.

POLYKRISTALLINES SOLARMODUL
245 Watt 

2400 Pa 
5400 Pa

15,1%

Weak light

3800 Pa
5400 Pa
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0/+5%

2%

Zertifizierungen und Standards: 
IEC 61215, IEC 61730, Konformität mit CE

2~5%

*   Weitere Informationen entnehmen Sie bitte dem Montagehandbuch für Suntech Standardmodule.
** Weitere Informationen entnehmen Sie bitte der Suntech Produktgarantie

Branchenführende Garantieleistung auf Pnom-Basis 
•	 Gemessen an der Nennleistung 

(Pnom)
•	 Übertragbare 25-jährige Garantie 

auf die Leistung: 5 Jahre/95%,  
12 Jahre/90%, 18 Jahre/85%,  
25 Jahre/80%  **

•	 Garantiert 6,7% mehr Leistung als 
der branchenübliche Standard im 
Laufe von 25 Jahren

•	 10 Jahre Garantie auf Material und 
Verarbeitung

Modernste Anschlussdose 
(IP67-Rating)
Installation in beliebiger 
Ausrichtung wird unterstützt. 
Hochwertiger Steckverbinder 
mit geringem Widerstand 
gewährleistet maximale 
Modulleistung für optimale 
Energieproduktion.

Fortschrittliche patentierte 
Pluto-Technologie
Aufgrund der sehr feinen 
Stromableiter von Pluto-Zellen 
wird die Verschattung redu-
ziert und somit die Aufnahme 
des Sonnenlichts in die Zelle 
gesteigert. Durch selektive 
Emittertechnologie und ver-
besserte Spektralempfindlich-
keit steigt die Effizienz.

Wenn es um eine dauerhaft zuverlässige Leistung geht, ist 
Suntech Ihr Partner
•	 Weltmarktführer bei der Herstellung kristalliner Silizium-Solarmodule
•	 Branchenführende Fertigungskapazität und Spitzentechnologie
•	 Strenge Qualitätskontrollen, die den höchsten internationalen Standards 

entsprechen: ISO 9001: 2008, ISO 14001: 2004 und ISO 17025:2005
•	 Getestet für raue Umgebungen (Korrosionstest mit Salznebel und 

Ammoniak: IEC 61701, DIN 50916: 1985 T2) 

5

 

Neuhaus am Inn, Deutschland (171 kWp)

xxx

 
 
Mit Suntech holen Sie mehr aus der Sonne.  
Für Ihren Kunden und für sich selbst.

Suntech bietet alles, was Sie von einem zuverlässigen Unternehmen an Ihrer 
Seite erwarten. Unsere finanzielle Stärke gibt Ihnen die Gewissheit, dass wir 
langfristig an Ihrer Seite bleiben. Unsere führende Position sichert Ihnen ein 
exzellentes Preis-Leistungs-Verhältnis. Unsere Solarmodule sind so zuverlässig, 
dass wir darauf eine 10-jährige Produktgarantie geben – und das in über 80 
Ländern.

Mehr Praxiserfahrung

Unsere Produkte sind weltweit überall im Einsatz: auf Hausdächern 
und gewerblichen Objekten ebenso wie in Agrarbetrieben und in 
Kraftwerken. Kaum ein anderer Hersteller hat global mehr Module 
installiert und hat mehr Praxiserfahrung als Suntech. 

Bestes Preis-Leistungs-Verhältnis

Wir haben die weltweit größte Produktionskapazität (2011: 2,4 Giga-
watt) und damit auch ein besonders großes Einkaufsvolumen. Wir 
verhandeln für Sie und Ihre Kunden den besten Preis für die beste 
Ausrüstung, die besten Komponenten und das beste Material. Das 
bedeutet: Ihre Kunden bekommen Top-Qualitätsprodukte zu einem 
hervorragenden Preis-Leistungs-Verhältnis, das Ihnen attraktive  
Margen sichert. 

Extrem zuverlässige Produkte

Weil wir hochwertige Komponenten nutzen und rigorose Qualitäts-
tests durchführen, bieten unsere Produkte ein Höchstmaß an Zuver-
lässigkeit. Unsere Module sind extrem robust und widerstehen här-
testen Witterungsbedingungen. So sichert Suntech dauerhaft mehr 
Leistung. Wir sind von der Zuverlässigkeit unserer Produkte so über-
zeugt, dass wir eine einzigartige 25-Jahre-Leistungsgarantie bieten. 
Das bedeutet 6,7 % mehr Leistung für Ihre Kunden als im Branchen-
durchschnitt. Und unsere Garantie ist übertragbar. 

Mit gutem Beispiel voran

Wir vermeiden Umweltbelastungen und schonen natürliche Res-
sourcen. Unsere Produktion entspricht höchsten Umweltstandards. 
Als Mitglied des europäischen Verbands PV Cycle bieten wir außer-
dem ein umfassendes Recyclingkonzept für unsere Solarmodule an.

 
 
Profitieren Sie von der Erfahrung 
des Weltmarktführers.

Grafisches Konzept und Um-

setzung der Suntech Händler-

broschüre
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System billiges 
Schweinefleisch

Folgen der europäischen Exportorientierung  
für bäuerliche Strukturen in Deutschland und 
Bedeutung für Entwicklungsländer

Herausgeber:  
Arbeitsgemeinschaft bäuerliche Landwirtschaft

STUDIE
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Die Schweineproduk-
tion spielt in der Land-
wirtschaft in Deutsch-
land eine bedeutende 
Rolle. Im Jahr 2011 gab 
es insgesamt 293.900 
Betriebe, davon 267.300 
Betriebe mit 5 oder 
mehr Hektar Nutzflä-
che (Destatis 2012). Die 
Anzahl der Schweine-
betriebe beläuft sich auf 
immerhin 67.30014 (AMI 
2011). In der gesamten 
Landwirtschaft wurden 
gemäß den vorliegenden 
aktuellsten Zahlen im 
Jahr 2011 insgesamt 42 
Milliarden Euro an be-
trieblichen Einnahmen, 
also so genannte Ver-
kaufserlöse, erwirtschaf-
tet. Davon erzielten die Schweinebetriebe bundesweit 
allein mit dem Verkauf von Ferkeln und Schlachtschwei-
nen 7,5 Milliarden Euro. Nur die Milchbetriebe lagen 
mit 10 Milliarden Euro darüber (BLE/BMELV 2013). Der 
hohe Anteil der Verkaufserlöse an der gesamten Land-
wirtschaft verdeutlicht zunächst, wie viel ökonomisches 
Potential der Schweinesektor in den ländlichen Räumen 
und auf den Höfen bietet. Fraglich ist aber, ob dieses 
Potential auch auf den Höfen ankommt. Die folgende 
Kosten- und Erlösanalyse, ebenso wie die betriebliche 
Strukturentwicklung in der Schweineerzeugung, geben 

einen Überblick über die wirtschaftliche Situation auf 
den Höfen.

In Deutschland sind die Erzeugerpreise sowohl für 
Schlachtschweine als auch für Ferkel in der Tendenz in 
den vergangenen zehn Jahren kontinuierlich gesunken, 
wie die Abbildung 7 zeigt. Die Futterkosten haben ins-
besondere seit 2007 stark zugelegt. Erlöse und Kosten 
entwickeln sich zum Nachteil der Schweineerzeuger 
(vgl. auch Tabelle Anhang 8). 

Tabelle 6: Überblick Kosten- und Erlössituation in der Ferkelerzeugung und Schweine-
mast in Deutschland

Ferkelaufzucht Schweinemast

20 Ferkel je Sau/Jahr 26 Ferkel je Sau/Jahr 700 g Tageszunahme 820 g Tageszunahme

Futterkostenansatz 37,50 €/dt Ferkelaufzucht 27,50 €/dt Mastfutter

Vollkostenansatz
75,90 €

(30 kg Ferkel)
63,69 €

(30 kg Ferkel)

1,90 €
(kg/Schlacht-

schwein)

1,76 €
(kg/Schlacht-

schwein)

Erlös 49,14 €* 1,53 €**

Differenz -26,76 € -19,86 € -0,37 € -0,23 €

  * Erlös pro 30 kg Ferkel 2010 bei tatsächlichen Futterkosten von 38,72 €/dt
** Erzeugerpreis € je dt Schlachtschweine der Handelsklasse E im Jahr 2011 bei tatsächlichen Futterkosten von 26,40 €/dt
Quelle: Hortmann-Scholten 2012 (für Kostenansätze), AMI 2012 (für Erlös), eigene Berechnung

14 Dieser Wert bezieht sich auf das Jahr 2009, denn seit 2010 ist die untere Erfassungsgrenze von Null auf Betriebe mit mindestens 50 Schweinen und 10 Zuchtsauen 
angehoben worden. Deshalb sind die Zahlen nach 2009 nicht vergleichbar und werden in diese Studie nicht einbezogen.

4  Schweineerzeugung in Deutschland 
unter Exportdruck 

Abbildung 7: Entwicklung der Erzeuger und Futterkosten in 
Deutschland im Vergleich

Quelle: AMI 2012

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

Index Futterkosten Ferkelaufzucht

Index Erzeugerpreis  
Schlachtschweine der Hkl. E

Index Ferkelpreise auf Basis  
30 kg 100er Partie

Index Futterkosten Endmast

100% 

120% 

140% 

80% 
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(standortbezogene Vorprüfung) bildet eine sinnvolle 
Grenze hinsichtlich der Immissionen, der Einhaltung 
beziehungsweise Rückbaubarkeit auf eine artgerechte 
Haltung und der Stärkung mittelständisch-bäuerlicher 
Strukturen (Niemann 2012). 

In der neuen Novelle des Baugesetzbuches ist die 
Grenze nicht stringent bei der unteren Kategorie ein-
bezogen und Tierhaltungsbetriebe, die Flächen für bis 
zu 50 Prozent der Futtergewinnung nachweisen, ohne 
dass das Futter tatsächlich von den Flächen kommen 
muss, können weiterhin privilegiert bauen (vgl. dazu 
Ostendorff et al. 2013). Damit wird die Industrialisie-
rung in der Schweinehaltung auch künftig bevorteilt 
und der Strukturwandel befördert. 

Seit 2002 ist der Tierschutz als Staatsziel im Grundge-
setz verankert (BMELV 2011a). Dennoch erlaubt es das 
Tierschutzgesetz gemäß Paragraph 5 Absatz 3 Num-
mer 1a beispielsweise das betäubungslose Kastrieren 
von männlichen Ferkeln unter acht Tagen (BMJ 2010b). 
Im ökologischen Landbau ist die Kastration männlicher 
Schweine ab dem 1. Januar 2012 nur noch unter An-
wendung von Betäubungs- und/oder Schmerzmitteln 
möglich (BMELV 2011a). Das Qualitätsprogramm für 
besonders artgerechte und umweltschonende Tierhal-
tung „Neuland“ erlaubt seit Mai 2008 keine betäu-
bungslose Kastration (Betz et al. 2012).   

Im Februar kündigte Bundeslandwirtschaftsminis-
terin Ilse Aigner eine Tierschutzinitiative an und damit 
unter anderem das Verbot der Ferkelkastration ohne 
Betäubung (Betz et al. 2012). In ihrem jüngsten Geset-
zesentwurf hat das Bundeskabinett das Verbot erst ab 
2017 angedacht (Novelle 2012). In Niedersachsen legt 
Landwirtschaftsminister Gerd Lindemann einen etwas 
weitreichenderen Tierschutzplan vor und will neben der 
Beendigung der betäubungslosen Kastration (Erpro-
bung ab 2015 geplant) auch das Kupieren der Schwän-
ze bei Ferkeln abschaffen (geplant ab 2016) (ML Nieder-
sachsen 2011). 

Die Bundesregierung ist aufgefordert, das Tierschutz-
gesetz und darüber hinaus auch die Tierschutz-Nutztier-
haltungsverordnung zu ändern, so dass weitergehende 
Forderungen der Gesellschaft Niederschlag finden (Betz 
et al. 2012). 

Darüber hinaus gibt es privatwirtschaftliche Initia-
tiven von Zivilgesellschaft und Schlachtunternehmen, 
Labels zu entwickeln, die höhere Tierschutzmaßnah-
men auferlegen sollen, wobei aber noch im Unklaren 
bleibt, welche Tierschutzkriterien angesetzt werden sol-
len. Diese Art von Labeling ändert auch bei besseren 
Haltungsbedingungen an der Preis-Kostenrelation nur 
wenig, weswegen weniger Bauern bereit sein, das not-
wendige Kapital für Investitionen aufzubringen (Völker 
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